
Termin szkolenia:

Dokładna data szkolenia – do ustalenia po zebraniu grupy.

godz. 9:00 – 15:00

Prowadzący:

Grażyna Pawlisz – trener przedsiębiorczości.
Odbiorcy:

Szkolenie adresowane jest do osób chcących podnieść swoje umiejętności w zakresie sprzedaży oraz pragnących poznać odpowiedź na pytania: Jak oddziaływać na klienta poprzez towar? Jak stwarzać atmosferę sprzyjającą zakupom?
Cele szkolenia:

· Uporządkowanie wiedzy na temat sprzedaży.
· Poznanie potrzeb klienta.
· Poznanie technik sprzedaży, wskazanie jak radzić sobie w sytuacjach konfliktowych takich jak: reklamacje, „trudny” klient, stres w pracy sprzedawcy.
Koszt szkolenia:

200,00 zł – należność płatna przelewem na konto Fundacji Gospodarczej, 
nr 07 1370 1200 0000 1701 4766 2500 lub w kasie FG, 2 dni przed szkoleniem.


















Jak profesjonalnie sprzedawać?























